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Bericht des Aufsichtsrats DATAGROUP

= Insgesamt funf Aufsichtsratssitzungen in Prasenz

= Regelmaliige schriftliche und mundliche
Berichterstattung seitens des Vorstands zum
Geschaftsverlauf und dem vom Aufsichtsrat
verabschiedeten Budget

= RegelmalRige Beratungen des
Aufsichtsratsvorsitzenden mit dem Vorstand

= Der Aufsichtsrat hat den Vorstand im Geschaftsjahr
intensiv begleitet und wurde in alle wesentlichen
Entscheidungen einbezogen, insbesondere:

= die Fokussierung auf organisches Wachstum und die
Etablierung der Bereichsvorstandsebene

= Unternehmensakquisitionen und Entwicklung
einzelner Tochtergesellschaften

= Personalpolitische Entscheidungen

= Strategieentwicklung und ESG
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Risikomanagement

DATAGROUP

Auseinandersetzung mit der Risikolage der
DATAGROUP SE auf Grundlage halbjahrlicher
Risikoaudits mit umfassendem schriftichem Bericht
und Diskussion im Aufsichtsrat.

Existenzbedrohende Risiken lagen zu keinem
Zeitpunkt vor.

Schwerpunkte im Geschaftsjahr 2023/24.

= Neubesetzung und Neuausrichtung des Vorstands
nach dem Ausscheiden von Oliver Thome

= Strategische Fokussierung auf starkeres organisches
Wachstum und Geschéaftsentwicklung in den
Tochtergesellschaften

= Markt- und Wettbewerbsanalyse
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Chancenbericht DATAGROUP

Auseinandersetzung mit Chancen und neuen
Geschaftsmoglichkeiten

Schwerpunkte im Geschaftsjahr 2023/24.

= Weiterentwicklung des Produkt- und
Dienstleistungsportfolios

= Regionale Abdeckung im Rahmen des
anorganischen Wachstums

= Eingliederung der jingsten Akquisitionen und
Erweiterung der Vertriebs- und Leistungsaktivitaten
iIm SAP-Bereich

= Steigerung der Effizienz in der Produktion durch
Einsatz von Ki

= Optimierung der Vertriebs- und Preispolitik
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Anhaltend starker Auftragseingang im CORBOX-Geschatft,
auch im aktuellen Geschaftsjahr 2024/25

Druckindustrie
SAP Operating Services
5 Jahre, ca. 1,2 Mio. EUR p.a.

Spezialmaschinen
Workplace & Cloud Services
5 Jahre, ca. 1,8 Mio. EUR p.a.

Chemie & Pharma
Service Desk
2 Jahre, ca. 1,9 Mio. EUR p.a.

Energiesektor
Workplace Services
5 Jahre, ca. 2,9 Mio. EUR p.a.

Versicherung
Client Services
4 Jahre, ca. 0,6 Mio. EUR p.a.

Forschung
Full Outsourcing IT-Betrieb
8 Jahre, ca. 5,9 Mio. EUR p.a.

IT's that simple.

DATAGROUP

= Im GJ 2024/25 bisher
uber 23 Mio. EUR im
Geschaft mit
CORBOX-Neukunden
sowie im Cross- und
Upselling

Hauptversammlung - 18.03.2025
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Starke Entwicklung in allen operativen Zielen ]
unseres Wachstumsmodells im Geschéaftsjahr 2023/24 DATAGROUP

100%

Wachstum durch Cross- und Upselling
an CORBOX-Bestandskunden
A\ Ziel: ca. 10-15 Mio. EUR Umsatz p.a.

Neukunden im CORBOX-Kerngeschaft:
ca. 26 Mio. EUR Umsatz p.a.

Neukunden im CORBOX-Kerngeschéft
A Ziel: ca. 10-15 Mio. EUR Umsatz p.a.

Verlangerung bestehender CORBOX-
Verlangerung bestehender CORBOX-Kundenvertrage:

. Kundenvertrage

7> Vertragsveriangerungen A\ Ziel: jahrlich 20% des CORBOX-
Auftragsbestandes

M&A:

Erwerb von conplus, iT TOTAL und ISC Innovative Systems Aqnorganisches Wachstum

Consulting A\ Ziel: 2-4 Neuakquisitionen pro Jahr

IT's that simple. Hauptversammlung - 18.03.2025 7



Umsatzentwicklung 2023/24 mit stabilem Wachstum (R

des CORBOX-Kundengeschafts DATAGROUP
= CORBOX-Kunden
CORBOX-Umsétze 2021/22 — 2023/24 zeichnen sich durch
In Mio. EUR langlaufende Service-
550 527,6 _ Vertrage mit hoher
497,8* : -
500 4933 el ; Kundenbindung und
: Non CORBOX- P
450 ' Umsétze kontlnwerll_chem Cros.s-
400 . ) und Upselling-Potenzial
+3% aus
350 :
300
250 :
280 i B CORBOX-Kunden
+ Umsatze
150 | B Non CORBOX-Kunden mit
100 sonstigen Service-, Projekt- und
! Handelsumsatzen
50 :
I *Die Werte fir das Geschaftsjahr 2021/22 wurden
0 - angepasst. Zu den Einzelheiten siehe Geschafts-
2021/22 2022/23 2023/24 bericht 2022/23.
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Die CORBOX-Auftragseingange fuhren erst nach der ]
Anlaufphase zu nachhaltigem Wachstum im Kerngeschaft DATAGROUP

Anlauf Betriebsumsatz der CORBOX-Neuauftrage )
in Mio. EUR = CORBOX-Neuauftrage

haben eine Anlaufphase
6.0 von ca. 9 Monaten
- = Danach 3-5 Jahre
- Vertragslaufzeit flr den
c;) 4,0 Betrieb und im Durchschnitt
% T 3 Verlangerungen
2 N 5 Weit.ererAns.t.ieg der
> Betriebsumsatze durch
1.0 Neuauftrage aus dem
vergangenen Geschaftsjahr
0’0N&ﬁ%ﬁ%&&’%&%&%%ﬁ&ﬁ&ﬁ§§.’§§§§§§§§&£ﬁ&£%ﬂ£&£&ﬁﬁﬁﬁﬁ = Weiteres CORBOX-
X2 08085395523 0G0LS085393X3 0803528553986 X3086% ) Y
OZQonULZEIZ/""2n0zZz0nUL=2<I=25"3n0zZ20nULE2I<=2”""ZIn0z0»uL= Potenzial in der Pipeline

GJ 2022/23 mGJ 2023/24 mGJ 2024/25
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Nachhaltiges Wachstumsmodell aus organischem und R

anorganischem Beitrag sowie gegenlaufigen Effekten

Umsatzwachstum
in Mio. EUR

540

520

56,6 2,5 30,7

500
-4,4
480
-38,4
460
440

420

IT's that simple.

DATAGROUP
24 527.5
24 _3 ’ 3
\‘50\\ ’(.\O(\ (\\60\(\ 0\(\\)((\ 3"i?)\r)/bc
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IT s that iInnovative.

Die neue CORBOX-Generation




Die Erfolgsfaktoren des stark gestiegenen Auftragseingangs DATAGROUP

Vertrieb:
= |nvestition in zentrale Vertriebsaktivitaten und
Business Development

= Erweiterung der Targets auf im Schnitt gro3ere Deals

Innovation:
= Launch der neuen Generation des CORBOX-Service-
Portfolios

= BUndelung der Produktionsweiterentwicklungen bzgl.
der Zukunftsthemen KIl, Cyber Security, Cloud und
Compliance

Produktionskosten:
= Automation ermdglicht wettbewerbsfahigere
Angebotspreise

IT's that simple.



Im Zentrum der Wachstumsstrategie steht weiterhin die R

CORBOX DATAGROUP
= Basis fiir unser organisches Wachstum ist weiterhin die g'UUFj gﬁp_ gpg”satic’“
. . . ervices
CORBOX mit langlaufenden Servicevertragen und hoher S Manaagement

Kundenbindung

= |[T-Service-Provider: Managed IT-Services fur unsere _ -
. . . Network Security Communication
Kunden sind Teil unserer DNA und stehen im Zentrum Services A, & Collaboration
unserer Wertschopfung

= Deshalb: Entwicklung der neuen Generation CORBOX

(siebte Generation seit Einflhrung vor 10 Jahren) Workplace Compliance Service
Services Services Desk

IT's that simple. Hauptversammlung - 18.03.2025 13



Die CORBOX ermdglicht eine bestmogliche Kombination aus ]
iIndustrialisierter Produktion und individuellen Kundenlésungen DATAGROUP

Vordefinierte Servicebausteine (CORBOX
Services) ermdglichen die Nutzung von

Skaleneffekten in zentraler industrialisierter
Produktion

oo W ‘

Vordefinierte Servicebausteine ermoglichen
individuelle und passgenaue Kundenl6ésungen

IT's that simple. Hauptversammlung - 18.03.24 14



Neu gedacht: Die neue Generation der CORBOX integriert R

vier relevante Zukunftsfelder in alle Serviceelemente

CORIntelligence CORSecurity
VY ¢
;o(
CORCompliance CORCloud
IT's that simple.

Workplace

APPH: :
Daty ation g

M anage Men t

'9' C i

Compliance
Services

DATAGROUP

= Tiefe Verankerung der vier
Kernelemente in alle
CORBOX-Services

= Re-Design von 80 %
der konfigurierbaren
Servicebausteine

= Compliance Services flr

Regulatorik-konforme
IT-Sicherheitsstandards

= Cloud und Kl-gestitzte

Automatisierung fur
effizientere Digitalisierung

Hauptversammlung - 18.03.2025 15



CORCloud: Relevante Cloudvarianten verfugbar (R
und kombinierbar DATAGROUP

» CORCloud als integraler Bestandteil aller CORBOX-
Services, liefert jeweils den richtigen Ansatz (ob

Private-, Enterprise-, Sovereign- oder Hyperscaler — B
Cloud) CORClouc

= Multi-Cloud-Ansatz verbindet bei Bedarf verschiedene Y
Cloud Services nahtlos, ermoglicht perfekte a!_

Abstimmung und optimale Skalierbarkeit

(/AAzure‘ ‘. ( '. \
Private- / Enterprise Cloud
aws
— 0

( 3 ( 5 Defense Cloud

Hyperscaler Cloud Souverane Cloud '.

58

Finance Cloud

IT's that simple.



Zunehmender Bedarf an Digitaler Souveranitat R
wird bestmaoglich unterstitzt DATAGROUP

= Deutscher IT-Serviceprovider mit hoher
Fertigungstiefe: von Rechenzentrum bis
Applikation

DATAGROUP DATAGROUP DATAGROUP
" . . . HYPERSCALER Multicloud  Enterprise Cloud z.B. Defense Cloud
= Souveraner Betrieb ohne amerikanische

i i .y DATENSOUVERANITAT - OK OK OK

oder chinesische Cloud mdglich
BETRIEBLICHE SOUVERANITAT - - OK OK
= Technologieunabhangigkeit: Von Open TECHNOLOGISCHE SOUVERANITAT - - - OK

Source bis eigener Kl-Plattform

= DATAGROUP ist erster und o[
einziger Provider mit BSI- R
Zertifikat ISO27001 mit dem |
Baustein CON.11.1 fur nach

VS-NfD eingestufte Inhalte

IT's that simple. Hauptversammlung - 18.03.2025 17
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CORSecurity: Ein fUhrender IT-Security Service-Provider 0]
“made in Germany” DATAGROUP

= Verdoppelung der Umsatze im Vergleich zum Vorjahr

= Umfassende Security Services in allen Bereichen,
z.B. beim ldentifizieren, Schutzen, Erkennen,
Reagieren und Wiederherstellen

= Neueste Generation an Services mit Kl-gesteuerter
Angriffserkennung und Schutz in Echtzeit

= Griindungsmitglied des Deutschen Incident Response
Teams (DIRT.) )

= 240 Security Expert*innen im Zugriff

= Weiterhin zunehmende Cyber Risiken und
Compliance Anforderungen (z.B. NIS2, KRITIS)

IT's that simple.



Investition in eigenen souveranen 24x7 Security Leitstand DATAGROUP

= Security Incident Response, schnelle und umfassende Hilfe jederzeit

= DATAGROUP bildet das DIRT-Eingangstor, DIRT ist ein starker deutschlandweiter
Security Incident Response Verbund aus 9 Partnern.

= Mehr als 50 BSI-Vorfallexpert*innen im Zugriff

= Eigenes souveranes Notfall Rechenzentrum in Hamburg mit hohem zertifiziertem
Sicherheitsniveau und TUV IT-Level 3

DIRT.

Deutsches Incident
Response Team.

24x7 Cybernotfallnummer:
0800 10103 10

Hauptversammlung - 18.03.2025 19
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CORIntelligence: eigene souverane Kl-Plattform zur i
Automation der IT-Service-Produktion DATAGROUP

= Einziger Service-Provider mit eigener Kl-Plattform

= L auft souveran in eigener IT-Infrastruktur ohne CORlnte”igente
auslandische Zugriffe

= Einsatz zur Automation unserer 1 ‘
IT-Service-Betriebsprozesse u

= Wird laufend weiter trainiert und lernt selbststandig,
Wissen auch auf neue Bereiche anzuwenden

= KI-Plattform kommt ohne Einsatz von LLM- \
Modellen wie ChatGPT aus, d.h. ohne Halluzinieren = | ’
und ohne Verlust der Datenhoheit |

IT's that simple. / Hauptversammlung - 1&{025 20



Stark steigende Automationserfolge durch CORIntelligence DATAGROUP
Durch unsere KI-Plattform automatisierte Arbeitsschritte = Automation steigert unsere Effizienz, aber auch
60.000 Service-Qualitat und den Service-Umfang

= Durch Automation konnen mehr Kunden mit

>R bestehender Mannschaft bedient werden

e = Erfassen von Betriebsdaten ermoglicht Auswertungen
zu Effizienz und Qualitat und bietet

mu Kundenberatungspotenziale im Cross- und Upselling

20.000 I I I
10.000 I

O —
Mar Apr Mai Jun Jul Aug Sep Okt Nov Dez Jan Feb

Teilautomatisiert ®Vollautomatisiert

IT's that simple. Hauptversammlung - 18.03.2025 21



Unser Digitalisierungspartner Almato macht Bardioc, die ]
souverane semantische Datenplattform, verflgbar DATAGROUP

= Bardioc ist ein machtiger Teil unserer Kl-Plattform —

.,r = ein semantischer Graph
: | = Semantischer Graph: Daten werden mit Kontext
wer 4 ) e abgelegt, ermoglicht neue Dimension der
I 3 o \ Nachnutzung, Analyse und Automation der Daten,
Srose o rhe besser als mit Standard-Datenmanagement oder
TGN o2 Standard-KI
. N y = Angelaufener Go-to-Market verlauft ausgesprochen
S . N positiv: Bereits nach kurzer Zeit geflllte Pipeline und
B RN konkrete Auftrage
o "o® o - & N .
I 2 N0 = Bardioc ist in DATAGROUP Enterprise Cloud und in
Aasw Defense Cloud (VS-nfD) verfuigbar

L
[ b

IT's that simple. Hauptversammlung - 18.03.2025 22



Erfolgreicher Einsatz von Bardioc zur
Merkmalerkennung in Bildern

= Schnelleres und effektiveres Kl-Training zur Bilderkennung mithilfe
von Semantik

= Kundenbeispiel: Reduktion von 34 Milliarden auf 7000 Bilder durch
erfolgreiches KlI-Training anhand von Merkmalen, analog zur
menschlichen Bildwahrnehmung

= Hohe Trefferquote in wenigen Tagen durch Bardioc und
Kl-Expertenteam

= Einsatzmoglichkeiten in der Bilderkennung:
= Qualitatseinstufung von Rohstoff- bis Kleinserienproduktion

» Diebstahl- und Anomalieerkennung in sich schnell und stark
verandernden Geschéaftsraumen

= Militarische, dienstliche und sicherheitstechnische
Anwendungen

IT's that simple.

144NN

DATAGROUP

30 s

PPEEER ™

|
b
s
[ oo,
255 [
L
e -
s o
2 100 o &
-
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Unsere Strategie: Innovation und Wachstum nur mit R
starkem Team umsetzbar DATAGROUP

Cloud-Expert*innen Security-Expert*innen SAP-Expert*innen

(2N Ve )
~ Qf- - 510 240 500

— ~ = [
~3.700 | IT-Compliance-Expert*innen KI-Expert*innen

Personalbestand
zum 30.09.2024

. O Q)
e AT\ (L
30 100
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DATAGROUP

IT s that fundamental.
M&A - Erfolgreiche Buy & Build-Aktivitaten




Buy, Build & Grow des DATAGROUP KMU-Segments

Wilhelmshaven ’ . Rostock

Schwerin
Oldenburg . . Bremen

. Hannover = Posdam
DU|sbur- Ibbenbiren
¢ Monchengladbach Dortmund
‘-___-—"—'

-4 Disseldorf i Leipzig

Koln
Siegburg . I

Bonn .Montabaur
Mainz. ‘Frankfurt

Neu-Isenburg
Bad Kreuznach Wi

N b
. Walldorf &

Ditzingeny
Stuttgart
Babingen . . Leinfeglden

Pliezhausen

.Reutlingen . Ulm . lSmaning

. Rottweil
. Rosenheim

IT's that simple.

<Jhovermann

IT_GRUPPE

Ein Unternehmen der DATAGROUP

IT-Systemhaus mit Rechenzentrum

SAP Business One
ELO ECM Suite

(GJ 2022/23)

EIN UNTERNEHMEN DER DATAGROUP

SAP Business One Experte

(GJ 2023/24)

COTARADOR

NETWORKS

Cyber Security Spezialist

(GJ 2024/25)

DATAGROUP

12 Mio. € Umsatz, 55 Mitarbeitende

Ibbenbiren
Osnabrilick
Minster
Bielefeld

6 Mio. € Umsatz, 22 Mitarbeitende

Monchengladbach
Ruhrgebiet
Ahrensburg
Grof3raum Hamburg

7 Mio. € Umsatz, 15 Mitarbeitende

Potsdam
GrofRraum Berlin
Brandenburg

Hauptversammlung - 18.03.2025 26



Buy & Grow: GJ 2023/24 Akquisition der iT TOTAL AG R

(inzwischen DATAGROUP Rottweil GmbH)

irtotal

DIE SYSTEMDENKER

Ein Unternehmen der DATAGROUP

CORBOX
~ Zielkundenregion

/\/\/ ~ 11 Mio. EUR
Umsatz

»‘“O ~ 40

—_< Mitarbeitende

IT-Systemhaus

IT's that simple.

DATAGROUP

Auf einen Blick

= Sehr gute Kundenzugange in der Region Schwarzwald-Bodensee zur Platzierung
von CORBOX-Services

= |T-Systemhaus mit einem Umsatzmix aus Handel und Dienstleistungen
= Anteil an Managed Services stark wachsend
= Attraktives mittelstdndisches Kundenportfolio mit Cross- und Upselling-Potenzial

Chancen & Ausblick

= Strategische Erweiterung der regionalen Prasenz in Sud-West Baden-
Wdrttemberg

= Transformation zu einem Full-Service-Anbieter im CORBOX-Kerngeschaft

= Verbesserung der Profitabilitdt und Realisierung des regionalen
Wachstumspotenzials

Hauptversammlung - 18.03.2025 27



Build, Build & Grow: GJ 2023/24 Akquisition ISC AG und R

Entwicklung einer integrierten DATAGROUP SAP-Einheit DATAGROUP
SAP Cloyp
OURUNG SER\”(ES

jve Check & SAP Appiicati
>1.000 st § by J srcs -
SAP-Installationen SAP ;r;;SS & Technology SAP Operating sap Products & Add-0ns =

Consulting SAP Private Cloud OPRA
SAP on Azure AuBenhandel

S/5HANA
SAP ERP

~500 SAP HXM
SAP Analytics
Mitarbeitende —
SAP Carve-Qut,

Split & Merge

>300 SApmeocument

SAP-Solution Kunden Management

On-Premises Transportlogistik

RS by DATAGROUP. E

SAP Mobile Solutions
SAP EDI FIORI App Development
i m MERCOLINE

X SAP MObile So]ut' A DATAGROUP COMPANY
: 10
SAP Identity & Security Backend lntegratio::S

—
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DATAGROUP

IT's that stable.

Finanzkennzahlen




Geschaftsjahr 2023/24:. Robuste Finanzkennzahlen belegen (R
die Starke des Geschaftsmodells von DATAGROUP DATAGROUP

Mio. EUR Umsatzerlose

550
527,6
+6,0%

530
510 497,8
490
470
450
430
410
390
370

350
Okt 22 - Sep 23 Okt 23 - Sep 24

IT's that simple.

Mio. EUR Rohertrag

390

370

350

330

310

290

270

250

372,3

+9,1%
341,2 /

Okt 22 - Sep 23 Okt 23 - Sep 24

= Umsatz am oberen Ende der Guidance
(510-530 Mio. EUR) erreicht

= Starke operative Entwicklung im CORBOX-
Kerngeschaft durch Fokussierung auf organisches
Wachstum

= Uberproportionaler Anstieg des Rohertrags zeigt,
dass sich die Fokussierung auf das profitable
CORBOX-Kerngeschaft auszahlt

Hauptversammlung - 18.03.2025 30



Geschaftsjahr 2023/24:. Robuste Finanzkennzahlen belegen (R
die Starke des Geschaftsmodells von DATAGROUP DATAGROUP

Mio. EUR EBITDA

85

80,2 80,4

80

75

70

65

60
Okt 22 - Sep 23 Okt 23 - Sep 24

IT's that simple.

Mio. EUR EBIT

48

46

44

42

40

38

36

34

32

30

45,8

45,3

Okt 22 - Sep 23 Okt 23 - Sep 24

= Guidance fur EBITDA (77-81 Mio. EUR) und
EBIT (43-46 Mio. EUR) flr das Geschaftsjahr
2023/24 am oberen Ende erreicht

= Leichter Anstieg von EBITDA und EBIT gegenuber
Vorjahr

= Margen, wie angekindigt, von Zukunftsinvestitionen
belastet

Hauptversammlung - 18.03.2025 31



Ausgewahlte GuV-Kennzahlen GJ 2023/24

Angaben in TEUR GJ 2022/23
Umsatzerlose 497.796 527.559
Dienstleistung und Wartung 405.005 430.819
Handel 92.637 96.082
Andere aktivierte Eigenleistungen 2.153 6.815
Veranderung der aktivierten Vertragskosten -4.086 -568
Gesamtleistung 495.863 533.806
Materialaufwand / Aufwand fir bezogene Leistungen 154.670 161.518
Rohertrag 341.193 372.289
Personalaufwand 243.640 267.710
EBITDA 80.228 80.401
EBITA 52.977 54.433
EBIT 45.318 45.806
Finanzergebnis -4.077 -6.872
EBT 41.241 38.934
Periodeniberschuss 28.265 26.108
EPS (in EUR) 3,39 3,13

IT's that simple.

GJ 2023/24 Veranderung

6,0%
6,4%
3,7%

216,5%
-86,1%

7,7%
4,4%
9,1%
9,9%
0,2%
2,7%
1,1%
68,6%
-5,6%
-7,6%
-7,6%

DATAGROUP

= Umsatzwachstum auch
durch starkes
Neukundengeschaft

= \WWeitere anziehende
Umsatze auf
Quartalsbasis:

= Q4 gesamt: +14,7%
= Q4 organisch: +8%

= EBIT-Marge bei 8,7%
trotz
Zukunftsinvestitionen
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Ausgewahlte Bilanzkennzahlen zum 30.09.2024

30.09.24 Veranderung

Angaben in TEUR 30.09.23
Geschafts- und Firmenwert 157.025 182.412
Langfristige Verbindlichkeiten 150.222 229.409
davon Verbindlichkeiten ggu. Kreditinstituten 65.903 144.313
davon Leasingverbindlichkeiten 33.414 30.596
davon Pensionsrickstellungen 34.317 39.023
Kurzfristige Verbindlichkeiten 167.631 154.136
davon Verbindlichkeiten ggu. Kreditinstituten 33.748 1.246
davon Leasingverbindlichkeiten 18.565 15.208
Zahlungsmittel 21.879 36.586
Forderungen aus Lieferungen und Leistungen 57.010 74.465
Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen 13.069 21.864
Nettofinanzverschuldung 112.574 139.107
Eigenkapitalquote (in %) 31,7 28,6
Bilanzsumme 465.287 537.384

IT's that simple.

16,2%
52,7%
119,0%
-8,4%
13,7%
-8,1%
-96,3%
-18,1%
67,2%
30,6%
67,3%
23,6%

15,5%

DATAGROUP

= Erhohung des Geschéfts-
und Firmenwerts durch
Akquisitionen im GJ 2023/24

= Erhohung der Bank-
darlehen um 45.908 TEUR

* Finanzverbindlichkeiten
steigen durch Neuerwerbe

= Nettofinanzverschuldung zu
EBITDA=1,7

Hauptversammlung - 18.03.2025 33



Nachhaltige Dividendenpolitik

EPS und Dividende (Cent)

400

339
5
300
o4g 264
200
174
141 19 50
10
. = 00 100
65 o l°
5 0 0
30
O —

14/15 15/16 16/17 17/18 18/19 19/20 20/21 21/22 22/23 23/24
IT's that simple.

DATAGROUP

= Langfristige Dividendenpolitik wird weiterhin verfolgt,
die eine Ausschuttungsquote von rund 40 % des
Periodentberschusses vorsieht

= Dividendenvorschlag in H6he von 1,00 EUR je
dividendenberechtigter Stluckaktie zuziglich des
Werts der zurtickgekauften EUR 2.14 Mio.
entsprechen der historischen Ausschittungspolitik

= Aus dem Bilanzgewinn von 75.262.814,93 EUR*
sollen 8.294.703 EUR an die Aktionar*innen
ausgeschuttet werden

B EPS
M Dividende
* Gemald dem handelsrechtlichen Jahresabschluss der DATAGROUP SE
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DATAGROUP-Aktie im Vergleich zu Indizes

Aktienkursentwicklung Geschéaftsjahr 2023/24

160%
140%
120%
100% ¢

80%

o0 0
P WP 0
v

A VA W
v v 3% 3%
SN EIEN MR S CHRRN SR\ R A N
N N N B I\ Y N U\ S N \ I S\ 2

Vv

™ ™ ™ ™ ™

© Nl

=—=DATAGROUP DAX e==TecDAX SDAX =——Bechtle

IT's that simple.

DATAGROUP

= Aktienkursentwicklung im
Geschaftsjahr 2023/24 nicht
zufriedenstellend

= Anhaltend und langer als
erwartet schwieriges
Marktumfeld fir Small und
Mid Caps

= Angekiindigte Shareholder
Value Malihahmen konnten
nicht wie geplant umgesetzt
werden

Malnahmen:

= Weiterhin Fokus auf
organisches Wachstum

= Regelmalige
Kommunikation mit den
relevanten Zielgruppen
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DATAGROUP

IT’s that visionary.
Ausblick




Ausblick — Der richtige Kurs fur eine erfolgreiche Zukunft DATAGROUP

» Stabiler Wachstumskurs mit hohem Anteil an
organischem Wachstum

» Zukunftsinvestitionen férdern Wachstum,
Marktentwicklung sowie digitale Souveranitat
Europas

 Strategische Positionierung zur Bewaltigung des
herausfordernden Marktumfelds

* Nachhaltige Entwicklung mit Perspektive auf positive
Beeinflussung der Kapitalmarktbewertung
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Starker Auftakt in allen operativen Zielen fur das R
Geschaftsjahr 2024/25: Wachstumsziele angehoben DATAGROUP

100%

: y Wachstum durch Cross- und Upselling
Neukunden im CORBOX-Kerngeschaft: bei CORBOX.B dskund
15 Mio. EUR Umsatz p.a. €l -Bestandskunden

A Ziel neu: 15-20 Mio. EUR Umsatz p.a.

Neukunden im CORBOX-Kerngeschaft
A\ Ziel neu: 15-20 Mio. EUR Umsatz p.a.

Verlangerung bestehender CORBOX-
Verlangerung bestehender CORBOX-Kundenvertrage: Kundenvertrage

33 Vertragsverlangerungen A Ziel: jahrlich 20% des CORBOX-
Auftragsbestandes

M&A:

Erwerb der TARADOR Aqnorgamsches Wach.st_u_m
GmbH A\ Ziel: 2-4 Neuakquisitionen pro Jahr
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Unsere Guidance fur das Geschaftsjahr 2024/25

mit Wachstum, Transformation, Zukunftsinvestitionen

Mio. EUR Umsatz Mio. EUR EBITDA
545-565
550 527,6 RN -
’ 80,4
493,9* 497,8 80 76,6 =
450 70
60
350
50
40
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30
150 20
10
50 0
21/22 22/23 23/24 24/25 (fc) 21/22 D25 23/24

*Die Werte fur das Geschaftsjahr 2021/22 wurden angepasst. Zu den Einzelheiten siehe Geschaftsbericht 2022/23.
IT's that simple.
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