DATAGROUP

IT's that simple.




Highlights des Geschaftsjahres 17/18

01.2018
Robotic aus
Reutlingen

ALMATO GmbH
21. Unter-
nehmenskauf

04.2018
2.000 Mitarbeiter

Und wir machen
weiter...

05.2018
Startschuss der
,Mission Marke*

OneDATAGROUP
ist das Ziel

07.2018
Outsourcing XXL

Groliter
Einzelauftrag.
DATAGROUP
wachst in eine
neue Dimension

DATAGROUP

09.2018
08.2018 Rekordergebnis
Erneut ISO Wieder besser als
20000 geplant...

Zertifizierte
Qualitat



DATAGROUP als Marke — Unsere Zielsetzung DATAGROUP

= Es gibt nur eine DATAGROUP
= DATAGROUP gibt emotionalen und sinnstiftenden Mehrwert fr Mitarbeiter

= DATAGROUP ist am Puls der Zeit und flexibel genug fur einen sich standig
wandelnden Markt

» Unsere Kernbotschaft: IT's that simple.
= Wir machen es einfach flr unsere Kunden.
= Wir haben alle befragt:

= 50% der Mitarbeiter haben teilgenommen, 20 Kunden und 10 Investoren

- Heraus kam...
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DATAGROUP

JRBOX haben sie einen sauguten Job gemacht,
aS in jeder Box ausdetailliert ist bis ins Letzte.
ROUP sind keine Schaumschlager, daher vertraue
auf, dass da mindestens 70% drin sind. Das sind
chon 70% mehr als bei vielen Anderen.”

sZuverlassiges, s isches

Unternehmen.“ IT’S us.

,,Im operativen Feld haben sie sehr viele Fachleute und
tiefes Fachwissen. Das ist wirklich eine Starke der
DATAGROUP und auch der einzelnen Fabriken. "



DATAGROUP

IT’s that empowering.




DATAGROUP

IT's that dynamic.




DATAGROUP

IT’s that powerful.




(N
DATAGROUP

s that strong

1T




IT’s that easy.




Das Geschaftsjahr 17/18 DATAGROUP

= Erneut Umsatz- und Ergebnisrekord

= Weiterer Ausbau des Cloud-Geschafts

= Gutes organisches Wachstum

= Erneut hohe Kundenzufriedenheit bestatigt

= Weiterentwicklung der Konzernstrukturen

= Erweiterung Vorstand und deutlicher Personalaufbau

= Erfolgreiche Eingliederung HanseCom, IKB Data und
Almato

= Markenprozess

DATAGROUP SE - 14. Marz 2019 | 10



Starkes Umsatz- und Ergebniswachstum 17/18

Mio. € Umsatz

272,1
280

+22%
Guidance
S > 269
210 +27%
174,9
140 I
70

15/16 16/17 17/18

IT s that simple.

Mio. € EBITDA
34,5

(Marge
36 12,6%)
+28% &S

Guidance

>34
27,0

(Marge
28 12,1%)

+41%

4,4

19,1
(Marge
20 -10,9%)

3,1
12 l

15/16 16/17 17/18

DATAGROUP

Einmalige Sondereffekte
sinken

!

Die operative Ertragskraft
Ist stark gestiegen!

Jeweils einmalige Sondereffekte

Geschaftsjahr jeweils 01.10. — 30.09.
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Geschaftsjahr 17/18: EPS Wachstum

Cent EPS

160

55

155

150 +10%

145

141~

140

135

130
16/17 17/18

IT s that simple.

DATAGROUP

= Unterproportionaler Anstieg des EPS aufgrund von
Akquisitionen und Investitionen

= Die Abschreibungen auf materielle und immaterielle
Vermogenswerte stiegen von 5,3 Mio. auf 10,1 Mio. €

= Getéatigte Investitionen:
= Erweiterung des AV durch Ubernahmen
= 9.0 Mio. € RZ-Hardware
= 4,0 Mio. € Betriebs- und Geschéaftsausstattung
= 2,0 Mio. € Infrastruktur

Wir stellen uns fur die Zukunft auf!

*basierend auf der gewichteten, durchschnittlichen Aktienzahl von 7,940 Mio. Stlick
**pasierend auf Aktienzahl von 8,331 Mio. Stiick (ohne eigene Anteile)
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Geschaftsjahr 17/18: Cashflow

Mio. € Operativer Cashflow

36

32,5
28

+11,9

9.3% 517

20 /

20,6
12

16/17 17/18

IT s that simple.

DATAGROUP

Verzerrende Einflusse im Cashflow 17/18

= + 3,1 Mio. € Zahlungseingang Pensionsverpflichtungen

= - 3,6 Mio. € Kapitalbedarf wegen Vorfinanzierung
von Grol3projekten

= - 2,2 Mio. € Sonstiges

Verzerrende Einflisse im Cashflow 16/17

= - 5,0 Mio. € Effekte Abschlagszahlung HPE/DXC

= + 7,8 Mio. € Zahlungseingang Funding HPE/DXC

» + 5,9 Mio. € Zahlungseingang Pensionsverpflichtungen

= + 3,2 Mio. € Sonstiges

Jeweils einmalige Sondereffekte
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Starkes Wachstum bel wiederkehrenden

Service-Umsatzen mit hohen Margen

Mio. € Umsatz 10/11-17/18

300

225

150
108,6
42
75
B
34
24
0

10/11

IT s that simple.

43

11/12

37

12/13

13/14

14/15

15/16

16/17

165

Wiederkehrende

Umsatze

DATAGROUP

73 % sind
vertragsgebundener,
wiederkehrender
Umsatz, davon sind 88 %
Rohertrag in 17/18

Handel + Sonstiges
Einmalige DL
M Wiederkehrende Non-Cloud-DL

B Wiederkehrende Cloud
Services

Geschaftsjahr jeweils 01.10. — 30.09.
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EBITDA-Entwicklung DATAGROUP

Mio. € EBITDA / EBITDA-Marge 10/11 — 17/18 o _
= Produktivitat steigt

36 = Personalquote sinkt

= Neue Gesellschaften tber Plan

18

Jeweils einmalige Sondereffekte

6,0
5,5%
Geschaftsjahr jeweils 01.10. — 30.09.
0 * Inklusive 2,8 Mio. € Einmaleffekte aus Lucky buy ,HanseCom®

10/11 11/12 12/13 13/14 14/15 15/16 16/17 17/18 ** Inklusive 3,7 Mio. € Einmaleffekte aus Deal HPE / DXC

IT s that simple. DATAGROUP SE - 14. Marz 2019 | 15



Ausgewahlte Bilanzkennzahlen

Angaben in T€ 30.09.17 Veranderung
Geschafts- und Firmenwert 39.630 46.556 17,5%
Langfristige Verbindlichkeiten davon 95.881 86.707 -9,6%
Verbindlichkeiten ggu. Kreditinstituten 40.111 29.764 -25,8%
Verbindlichkeiten aus Finance Lease 3.601 1.915 -46,8%
Pensionsrickstellungen 37.593 40.610 8,0%
Kurzfristige Verbindlichkeiten davon 57.928 61.488 6,1%
Verbindlichkeiten ggu. Kreditinstituten 7.874 9.943 26,3%
Zahlungsmittel 53.179 38.700 -27,2%
Forderungen aus Lieferungen und Leistungen 26.760 31.236 16,7%
Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen 4.454 5.419 21,7%
Nettofinanzverschuldung (kurz und lang) 4.124 12.130 194,1%
Summe Eigenkapital 59.581 67.255 12,9%
Eigenkapitalquote (in %) 28,9 31,9 10,5%
Eigenkapitalrendite (in %) 25,7 20,3 -21,0%
Bilanzsumme 213.390 215.450 1,0%

IT s that simple.

DATAGROUP

Kommentar

Kauf Almato

Umgliederung 9 Mio. € lang-/kurzfristig

Ruckgang des Finanzierungsvolumens

Andienung, Entgeltumwandlung,
Aufzinsung

Jeweils nachste fallige SSD-Tranche

Modifizierte EK-Quote inkl. EK-ahnliche
Mittel

Eigenkapitalrendite = Uberschuss

(auf Gesamtjahr extrapoliert) / durch-
schnittliches EK

DATAGROUP SE - 14. Marz 2019 | 16



Entwicklung der Bankverbindlichkeiten DATAGROUP

Mio. € Entwicklung Bankverbindlichkeiten (Prognose je zum 30.09.) = Vor Neuaufnahme weiterer Schuldscheindarlehen

& - = Ohne weitere Akquisitionen
= |[nkl. geschatzter Dividendenzahlung
60 58
53 55
48 48 48
45
4039
30
30 27
24
21
15
9 9 H Zahlungsmittel
2 | Bankverbindlichkeiten
0
14/15 15/16  16/17  17/18 18/19(e) 19/20(e) 20/21(e) 21/22(e) Geschaftsjahr jeweils 01.10. — 30.09.
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Entwicklung der Abschreibungen aus PPA verlaufen planmaliig DATAGROUP

T€ Entwicklung der Abschreibungen aus PPA (je zum 30.09.)

3.965

4.000
3.703
3.500 e
3.000 —2.789
2.642
2.500 2.337
2.000 1.751
1.500
1.000 =08
500
. Davon aus Neuakquisition ALMATO
0
14/15 15/16 16/17 17/18 18/19(e) 19/20(e) 20/21(e) 21/22(e) Geschéftsjahr jeweils 01.10. — 30.09.
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DATAGROUP Aktie im Vergleich zu Indizes DATAGROUP
B DATAGROUP-Aktie TecDAX W SDA [ Prime All Share (Performance) DAX € 36,00
(Stand: 12.03.2019)

2250
2000 N’M
NiFES \W\ Analystenmeinung

I w \A‘\C (Kursziel/Rating)
i l Warburg Research
1250 M/j 53,00 €, Kaufen
1000 Hauck & Aufhauser

750 1—/ 52,00 €, Kaufen

Baader Helvea
32,00 €, Halten

500

250

2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019
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Aktionarsstruktur DATAGROUP
7% Vorstand / Aufsichtsrat / = 8,349 Mio. Aktien
Ma”agemer{t = 300,6 Mio. € Market Cap (12.03.2019)
Wesentliche Aktionare Freefloat*:
Investor Prozent %
Deutsche Bank AG 4,40
Taaleri Rahastoyhtio 2,04
Universal Investment 1,12
Lannebo Fonder AB/Sw 1,02
Fondbolaget Fondita 0,95
Wallberg Invest SA 0,60
/ Massachusetts Mutual 0,60
42% Streubesitz \ Allianz SE 0,48
Berenberg Lux Invest 0,43
51% HHS Beteiligungsges. mbH Société de Gestion Prévoir 0,43

Max H.-H. Schaber
( ) * HAUCK & AUFHAUSER: Designated Sponsoring Report Februar 2019

IT s that simple. DATAGROUP SE - 14. Marz 2019 | 20



Umsatze in der Aktie DATAGROUP

Mio € Durchschnittliches Handelsvolumen pro Monat

Zeitraum Durchschnittliches Monatliches
11 4% Tagesvolumen (Sttick) Handelsvolumen (Stick)
12 Mrz 2018 11.571 242.992
0.8 Apr 2018 9.214 184.287
Mai 2018 13.183 276.853
9 Jun 2018 9.818 206.178
Jul 2018 6.542 143.915
6,4 Aug 2018 10.191 236.471
6 Sep 2018 8.842 177.123
Okt 2018 11.463 263.847
Nov 2018 8.070 178.567
3 25 Dez 2018 9.036 153.719
1,5 Jan 2019 8.279 182.146
. Feb 2019 9.330 198.581
0 Letzte 12 Monate 9.628 2.444.679
14/15 15/16 16/17* 17/18 Okt 18 - (203.723 / Monat)

Feb 19 * Erhohtes Handelsvolumen aufgrund von Kapitalerhbhung

IT s that simple. DATAGROUP SE - 14. Marz 2019 | 21



Dividende DATAGROUP

= Die Aktionare sollen vom hervorragenden Ergebnis
Im Geschaftsjahr 17/18 profitieren

= Vorschlag: Ernéhung der Dividende um
15 ct./Aktie auf 60 ct./Aktie = + 33,3%

= Verwendungsvorschlag unter Ausschluss der
17.541 eigenen Aktien:

= Ausschuttung Dividende
=4.998.875,40 €

= Gewinnvortrag auf neue Rechnung
=15.214.535,41 €

= Ausschuittungsquote abgestellt auf Wachstums-
strategie, Liquiditat und Eigenkapitalquote

IT s that simple. DATAGROUP SE - 14. Marz 2019 | 22






Vorstand DATAGROUP

Andreas Baresel
CPO

Seit Oktober 2018 Mitglied des Vorstands (CPO) der DATAGROUP SE

= VVerantwortlich flir das Ressort Produktion

= Studium der Betriebswirtschaftslehre, anschliel3end verschiedene leitende
Positionen mit dem Schwerpunkt Business Development und Portfolio-Entwicklung
im Bereich IT-Consulting und Managed IT-Services.

= Andreas Baresel kam 2012 mit dem Kauf der DATAGROUP Business Solutions
GmbH (ehemals Consinto GmbH) ins DATAGROUP Unternehmen.

= |n die Consinto GmbH trat er 2006 ein und tbernahm 2016 die Geschéaftsfihrung
der DATAGROUP Business Solutions GmbH.

DATAGROUP SE - 14. Marz 2019 | 24



DATAGROUP 2025

DATAGROUP

Vision

Wir sind der beste IT-Service-Provider mit der hochsten Kundenzufriedenheit

CORBOX ist das ,Unternehmens-Betriebssystem*” — die Mit der Produktwelt von CORBOX gewinnen wir leicht
einzigartige, gelingsichere und komplette Losung fur die langfristige Vertradge und damit wiederkehrende Umsatze
garantiert sorgenfreie und menschliche IT. und Ertrage.

Strategische Leitlinien

Wir arbeiten fir Unternehmen, deren Entscheidungs- Wir pflegen partnerschaftliche und vertrauensbasierte
zentrale in Deutschland sitzt. Wir arbeiten fur ausgewahlte Beziehungen mit den héchsten Entscheidern bei unseren
offentliche Kunden. Kunden und mit deren Beratern.
Wir heben mit (CORBOX) Transformations die IT- Wir erzielen zusétzlichen strategischen und finanziellen
Landschaft unserer Kunden auf ein nachstes, hoheres Nutzen aus dem Geschéft mit selbst entwickelten
Niveau. . L. . bnchen und

Wir profitieren von einer
Wir sind in den wichtigsten Optimalen Kombination von luenz und

Wirtschaftsregionen Deutschlands
lokal prasent.

hls zentrale

lokaler und zentraler

An jeder Stelle erleben Kunden und PrOd u ktl on. Fuhrung,
Akquisition und Produktion.

CORBOX hat den gré3ten Marktanteil bei Unternehmen Wir erzielen mindestens 750 Mio. € Umsatz und 10
mit 100 Mio. bis 5 Mrd. € Umsatz. Prozent EBIT.

Kulturelle Leitlinien

Wir sind Unternehmer, wie unsere Kunden auch. Wir sind Meister der Fiihrung.

Wir denken anders, wir arbeiten anders, wir finden Wir zeigen hohe Exzellenz in Sell, Plan, Build und Run.
bessere Losungen.

Wir werden unserer sozialen Verantwortung nach innen Wir verstehen uns als beruflicher Freundeskreis.
und auf3en gerecht.

Wir entwickeln uns als Personlichkeiten, im Team und als Organisation durch stéandiges Lernen weiter.

Mission

Wir starken und entlasten Unternehmer durch eine sorgenfreie und menschliche IT-Basis.

IT s that simple.
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IT’s that clever.

1. Optimale Organisation lokaler und zentraler Produktion

Wilhelmshaven Ham-burg e c-h v’?;?:‘ock
® Bremen
Hannover - Berlin
Duu.sburg iy Dortmund .
§ Disseldorf W Leipzig
Koin N B Jena
e [ Zentrale

Mainz . Frankfurt Liefereinheiten

Walldorf § Wirzburg . N Nurnberg
Difsingen . Ludwigsburg
A . : . Stuttgart
oblingen
‘ Pliezhausen
Offenburg \ "
. Reutlingen .Ismaning

IT s that simple.

. Markteinheiten

¢ Kunden

Zentrale
Liefereinheiten

DATAGROUP

Virtuell zentralisierte
Liefereinheiten fur

= Effizienzgewinne /
Kostenkontrolle

= Automatisierung
= Public Cloud Integration

= Skalierbarkeit /
Wachstumsfahigkeit

Lokale Prasenz durch
Markteinheiten

= Augenhdhe
= Kundennahe
= On-site-Services

= Vertriebserfolge
DATAGROUP SE - 14. Marz 2019 | 26



IT’s that clever. ] ]
1. Optimale Organisation lokaler und zentraler Produktion DATAGROUP

» SQUARE — Weiterentwicklungsprojekt innerhalb von
DATAGROUP

= Ziel:

= Konsolidierung weiterer Kapazitaten in den
zentralen Liefereinheiten

= Entwicklung neuer Markteinheiten

= Starkung unserer Prasenz beim Kunden

= Steigerung unserer Effizienz

DATAGROUP SE - 14. Méarz 2019 | 27



IT’s that clever.

2. Standardisierte Prozesse und Portfolio

s Betriebshandbuch der Produktion
= unser Modell

beschreibt die Bereitstellung von
Services nach industriellen

M Mal3staben auf Basis festgelegter
— Rollen, Prozesse und Verfahren

aaaaaaaaa

Standardisierte Leistungen

Servicekatalog
oATAGROUPIT Srvee = unsere CORBOX Services
beschreibt standardisierte und

m optimal miteinander

kombinierbare IT Services

IT s that simple.

DATAGROUP

Bei Bedarf
Individuelle
Anpassung
an Kunden

0—
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IT’s that clever. 17
3. Rechenzentren in Deutschland mit Public Cloud Integration DATAGROUP

Data Center Strategie:
= Maximale Sicherheit

= Optimale Public Cloud
Anbindung

= Georedundanz

I Dusseldorf

= Weniger Capex

= Hichste Flexibilitat und
Skalierbarkeit

: Illlllla P A P ‘
Nirnberg “ SRIGILILY), {41 ”..J" - :
T Hﬁm' =

10 km

Frankfurt

Public Cloud Services

I
: i &'B‘sﬁnzn?e'! A\ Azure

S 54

DATAGROUP SE - 14. Marr,
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DATAGROUP

IT’s that empowering.




i
Weiterentwicklung DATAGROUP 2020 zu 2025 DATAGROUP

Unsere Vision:

Wir sind der beste IT-Service-Provider Deutschlands
mit den zufriedensten Kunden

Mit CORBOX gewinnen wir leicht langfristige Vertrage
und damit wiederkehrende Umsétze und Ertrage

Unsere Ambition ist in die Groldenordnung 750 Mio. €
Umsatz und 10% EBIT zu gelangen

IT s that simple. DATAGROUP SE - 14. Marz 2019 | 31



DATAGROUP ist Spitze bei der Kundenzufriedenheit

TCS

NTT Data..

DATAGROUP
Google

HCL

Amazon
Cognizant
Wipro

QSC (Info AG)
Accenture
Salesforce.com
Microsoft
Capgemini
SAP

Bechtle
ALLGEIER
Verizon

DXC Technology
Infosys
Computacenter
CGl

IBM

Atos

Fujitsu
T-Systems
AT&T

Sopra Steria
BT

Oracle

75%

Durchschnitt
allgemeine Kunden-
zufriedenheit = 66 %

40% 45% 50% 55% 60% 65% 70% 75% 80% 85%

IT s that simple.

DATAGROUP

IT Outsourcing Studie Deutschland 2018
von Whitelane Research und Navisco

= Groldte unabhangige Befragung von Outsourcing-
Kunden in 13 europdaischen Landern

= |n Deutschland: 600 von Kunden bewertete
Outsourcing-Vertrage

= Das vierte Jahr in Folge bewahrt sich DATAGROUP
erneut an der Spitze

= Spitzenbewertungen u.a. bei
* Preisniveau
= Vertragliche Flexibilitat

Quelle: IT Outsourcing Studie 2018 zum IT-Outsourcing Deutschland /
Whitelane Research und Navisco

DATAGROUP SE - 14. Méarz 2019 | 32



CORBOX

IT s that simple.

Security
Services

COmmunication

Network

&Collaboration Senvices

Services

EndUser Service

! Services Desk

DATAGROUP
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I T-Transformation

ION

Cloud ;
Transformation

e

platform
Transformation

—

Application
Transformation

SAP
Transformation

IT s that simple.

DATAGROUP

DATAGROUP SE - 14. Méarz 2019 | 34



(0
DATAGROUP
I T-Solutions

IT-

IT‘Consu\ting

S ———

RObOtiC pTOCQSs
Automation g k|

e ——

Mobile & App-
Losungen

Branchenldsungen

IT s that simple.
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IT s that simple.

App\i[atmn

Sef\]iceS

Communication

Network

Collaboration Services

Services

Service

[ EndUser

It .

gei\lljirce\é ' Services Desk
e

DATAGROUP
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([
DATAGROUP als Cloud-Enabler DATAGROUP

CORBOX Public Cloud
@ Private Cloud Managed & Public Cloud Application R Services

Private Cloud Services Management
Services Services

amazon /A Azure

SAP Communication § Network webservices
Services & Collaboration | Services
Services
Security End User Service . y .
Services Services Desk Hybride Losungen fur

verschiedene
Kundenanforderungen

(} On Premise
@ Data Center

IT s that simple. DATAGROUP SE - 14. Marz 2019 | 37




IT’s that promising. |
Starker Auftragseingang mit CORBOX DATAGROUP

Automotive Anlagenbau Finanzdienstleister Schifffahrt

SAP Services Full Outsourcing Full Outsourcing SAP und Application Mgmt. Services
3 Jahre 4 Jahre 5 Jahre 3 Jahre

ca. 2 Mio. € / Jahr 720 T€ / Jahr einstelliger Mio. €-Betrag / Jahr 120 T€ / Jahr

IT s that simple. DATAGROUP SE - 14. Marz 2019 | 38



IT’s that promising. |
Starker Auftragseingang mit CORBOX DATAGROUP

DKMSEB

WIR BESIEGEN BLUTKREBS

MUND AUF.

\\\\ \\\\\\:2‘\\&\“
NN

\\\\ \\\

STABCHEN REIN.
SPENDER SEIN.

und viele weitere...

Werde Stammzellspender!
Registrier’ Dich auf

dkms.de ,
l\. e f B
Gemeinnitzige Organisation Forschungseinrichtung Finanzdienstleister
Service Desk SAP Services Full Outsourcing
3 Jahre 3 Jahre 7 Jahre
208 T€ / Jahr 2,5 Mio. € / Jahr 1,5 Mio. € / Jahr

IT s that simple. DATAGROUP SE - 14. Marz 2019 | 39



Wachstumsstrategie DATAGROUP

30% TK-Dienste 24% IT-Services

~ e
49

ITK-Markt Deutschland:

168,5 Mrd. € p.a.
7 25
4% TK-Infrastruktur ~
11 AN
o o 15% IT-Hardware
6% TK-Endgerate 26
/ N\
6% Consumer-Electronics 15% Software gu“g[.‘;giitkom, anuar 2019

IT s that simple. DATAGROUP SE - 14. Marz 2019 | 40



Das organische Wachstum unserer Gesellschaften DATAGROUP

% Wachstum @ Neu akquirierte Gesellschaften

(akquisitorisches Wachstum)
30

B Stammagesellschaften (organisches Wachstum)
25

Gesellschaften in Transformation oder

o Reorganisation

=1 Wachstumsrate IT-Services-Markt Deutschland laut

== Bitkom (Januar 2019)

10

14/15 15/16 16/17 17/18 Geschaftsjahr jeweils 01.10. — 30.09.

IT s that simple. DATAGROUP SE - 14. Marz 2019 | 41



Wachstumssaule 1: Neukundengewinnung DATAGROUP

IT s that simple.

Rund 5.000 potentielle CORBOX-Kunden
im Segment 100 — 5.000 Mio. € Umsatz p.a.

B Davon 160 Bestandskunden zum 30.09.2018

Im Geschaftsjahr 17/18

20 neue CORBOX-Kunden und
14 weiterentwickelt

Geschaftsjahr jeweils 01.10. — 30.09.

DATAGROUP SE - 14. Marz 2019 | 42



Wachstumssaule 1: Neukundengewinnung DATAGROUP
Anzahl Kunden Wachstumspotential: auf ca. 45 Mio. € zusatzlicher
Umsatz p.a.

225 = Bis 20/21 sind > 220 CORBOX Kunden realistisch

= Zusatzliche Kunden durch Akquisitionen
Schnelleres Wachstum
durch Akquisitionen = 17/18 war das durch Neuverkaufe erreichte Volumen
175 igglich N besser als erwartet und wird zu héherem
organischem Wachstum in 19/20 fihren
. B Bestandskunden
Neukunden p.a. durch organisches Wachstum:
125 —_— <t
S
M Plan
Geschaftsjahr jeweils 01.10. — 30.09.
. * Bei ca. 60 Neukunden bis 20/21 mit einem Jahresumsatz von je

S

14/15 15/16 16/17 17/18 18/19 19/20 20/21 T€ 750

IT s that simple. DATAGROUP SE - 14. Marz 2019 | 43



Wachstumssaule 2:

Anzahl Bestandskunden

160
76
86
0
Service Data
Desk Center

IT s that simple.

Network

End
User

AMS

SAP

Upselling bel Bestandskunden

Comm.
+ Coll.

DATAGROUP

Wachstumspotential bis
2020 auf ca. 20 Mio. € p. a.

B Heutige Kunden fir diese
Servicefamilie

I Ziel: Alle kaufen moglichst viel
CORBOX

DATAGROUP SE - 14. Marz 2019 | 44



DATAGROUP

IT’s that powerful.




Wachstumssaule 3: Zukaufe von Firmen DATAGROUP
Corporate Express PC-Feuerwehr
(20 Mitarbeiter), Nov. 2007 (10 Mitarbeiter), Jan. 2012

HP Enterprise
(306 Mitarbeiter), Sept. 2016

Hanseatische Datentechnik

‘ IPO (150 Mitarbeiter), Jan. 2008 Ptecs
Sept. 2006 i i
p (50 Mitarbeiter), Okt. 2010 | ALMATO
bte burotechnik eggert Excelsis (40 Mitarbeiter),
(10 Mitarbeiter), Juli 2008 (50 Mitarbeiter), Okt. 2014 Jan. 2018
EGT IS und ICP DATAGROUP Consulting
’ (40 Mitarbeiter), Jan. 2007 (10 Mitarbeiter), Sept. 2011
2008 2009 2010 2011 2012 2013 2015 2016 2017 2018 2019 >
Messerknecht ‘ BGS ikb Data
(120 Mitarbeiter), Okt. 2006 (120 Mitarbeiter), Jan. 2011 (72 Mitarbeiter),
Aug. 2017
_ fsss : . Consinto Vega
l Hamann und Feil (380 Mitarbeiter), ‘ . . ga .
(20 Mitarbeiter), Okt. 2007 April 2010 (350 Mitarbeiter), Feb. 2012 (120 Mitarbeiter), Aug. 2015
l Best Computer Support ‘ DATAGROUP IT Solutions ‘ Operate IT

(30 Mitarbeiter), Jan. 2008 (20 Mitarbeiter), Sept. 2011 (70 Mitarbeiter), Mai 2017
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Kosten des Wachstums

T€ Kosten pro Kunde
600

600
33% gunstiger

400
400

200

organisch  M&A basiert

IT s that simple.

. organisch vs. M&A

Organisches Wachstum
(Pro Kunde ca. 600 T€)

= Langsam
= Unsicher

= Teuer

M&A basiertes Wachstum
(Pro Kunde ca. 400 T€)

= Schnell

= Sicher

= Gunstiger

DATAGROUP
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(0
Unsere 21. Akquisition zum 01.02.2018: die ALMATO GmbH DATAGROUP

= ALMATO ist Spezialist und Pionier fur die
Automatisierung von Geschaftsprozessen

= Das Know-how von ALMATO in den
Schlusseltechnologien Robotic Process Automation
(RPA) und Real-Time Interaction Management (RTIM)

ALMATO erlaubt uns zukunftig:

perform better. . .
= Einen neuen Wachstumsmarkt zu adressieren

= Unsere Kunden bei der Automatisierung digitaler
Geschaftsprozesse zu unterstlitzen

= ALMATO wéachst deutlich Gber unsere Erwartungen
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Szenarien inkl. Neukunden / Upselling und Akquisitionen ]

Fazit: starkes Wachstum auf drei Saulen moglich DATAGROUP
Mio. € Umsatz Unsere Ambition

bis 20/21:
500

= > 13% EBITDA
i = ~10% EBIT
300

min. CORBOX-Umsatze

200

B max. CORBOX-Umsatze

realisierter Gesamtumsatz

10 I I I
B Sonstige Umsatze aul3er
CORBOX
0

Geschaftsjahr jeweils 01.10. - 30.09.
13/14 14/15 15/16 16/17 17/18 18/19(e) 19/20(e) 20/21(e)

o
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DATAGROUP
IT’s that promising.
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Q1 18/19: Starkes Umsatzwachstum trotz Umstellung (N
auf IFRS 15 und IFRS 16 DATAGROUP

Mio. € Umsatz Mio. € EBITDA Cent EPS
74 10 30
9,1
+6,9 %
68 8,5 +1,6 25 +22,7 %
64,9 + 28,4 % 22,0 /
7.1
62 7 7,5 20
56 55 15
Effekte aus der Umstellung auf
50 4 10 IFRS 15/16
Okt 17 - Dez 17 Okt 18 - Dez 18 Okt 17 - Dez 17 Okt 18 - Dez 18 Okt 17 - Dez 17 Okt 18 - Dez 18
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Wir setzen den Erfolgskurs fort

DATAGROUP

= Seit Oktober 14 Neukunden fiir CORBOX und 9
weiterentwickelt, davon zwei Kunden speziell im SAP-
Bereich.

= Halten des Bestandskunden IKB AG mit einem
Umsatzvolumen im zweistelligen Mio. €-Bereich und
einer Vertragslaufzeit von funf Jahren.

= Weit vor Vertragsende hat ein langjahriger Kunde
‘ seinen Vertrag um weitere 2 Jahre verlangert
(Umsatzvolumen von 3,75 Mio. €)

= Weitere 20 Kunden verlangern ebenfalls ihre
Vertrage.
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Unsere Prognose ist: Umsatz und EBITDA wachsen DATAGROUP
Mio. € Umsatz
Mio. € EBITDA
AG" '\?A?;: %o
e 5 ox 71 >2800>2850 45 >43,0
>37,0

223,1

A
A
R
1749
156,9 157,6
146.2 152,4
| I I I I
N '\

) ™
NN

200

30

?6
\
A
R
15 I I
'\ N

CER S ©
m\\«b\“u\\@\“@\\«

Mit Anwendung von IFRS 15 und 16
Ohne Anwendung von IFRS 15 und 16

© NS
8 g &
NN QO

Mit Anwendung von IFRS 15 und 16
Ohne Anwendung von IFRS 15 und 16

s
&

N

©

)
\'\q\
NS NS

27
)
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DATAGROUP

IT’s worth It.




