


Wer wir sind: Fuhrender IT-Service-Anbieter in Deutschland DATAGROUP

= Grundsolides Geschaftsmodell auf Basis der innovativen CORBOX-

Service-Suite
- e O ‘/s/\/ = Unterstutzung von Unternehmen bei Effizienzsteigerung,

= Kostensenkung und Fachkraftemangel
o ~ 500 Mio. EUR = Hoher Anteil an langfristigen Vertragen mit wiederkehrenden
AU Sl Umsatzen bietet Sicherheit in gesamtwirtschaftlich schwierigen
Zeiten

= Angetrieben durch eine stark diversifizierte Kundenbasis im KMU-

,_J
€ /_\ Segment aus unterschiedlichsten Branchen, Institutionen und dem
/\/\/ Gao_

bt Finanzsektor, kein Kunde ubersteigt 5% des Umsatzes

. , = Klarer Fokus auf wichtige Zukunftstrends (KI, Security, Cloud):
Grundsolide 30 Standorte in ) ! : :
Bilanzsstruktur Deutschland Treiber fur beschleunigtes Wachstum und Cross-Selling

= Starkes anorganisches Wachstum mit mehr als 30 erfolgreichen
Ubernahmen
IT’s that simple. DATAGROUP SE — Mai 2024 2



Geschaftsmodell:
Full-Service-Angebot fur IT-, Cloud- und Security-Services

= |nnovativer Service-as-a-Product-Ansatz mit der CORBOX-

Service-Suite als Kernstick
Managed & Public Cloud Application

= Fir mittelstandische Unternehmen mit 100 - 5.000 Mio. EUR prvate vt Je e e
Jahresumsatz sowie fur Institutionen und den Finanzsektor

in ganz Deutschland

) . . . SAP Communicatian Nétwork
= Skaleneffekte durch industrielle Leistungserbringung Services & Collaboration | Services
Services

» Standardisierung als Basis fur Automatisierung und
Effizienzsteigerung

N . . ) ) Security EndUser | Service
= Modulare Losung fur einen sorgenfreien IT-Betrieb mit Services Services Desk

zertifizierten, hochsten Sicherheitsstandards

Langfristige Kundenbeziehungen

Anlaufphase 3-5 Jahre 3x durchschnittliche
(9 Monate) Vertragslaufzeit Vertragsverlangerung

IT’s that simple.

DATAGROUP




Rechenzentren in Deutschland mit Public Cloud Integration DATAGROUP

= Verbesserte Desaster Recovery-Fahigkeit
durch gemeinsamen Data Center
Backbone Frankfurt-Dusseldorf

= Optimale Public Cloud-Anbindung an
DECIX und ECIX

= Eingliederung des Data Center-Standorts
Nurnberg in die zentralen Data Center

= [SAE 3402
Testat aus Audit nach
COBIT for SOX

Dusseldorf

Public Cloud
Services

¢ Nachhaltigkeit durch Verdichtung an
energieeffizienten Standorten verbessert

aWS A Azure
~ = \Weitere Integration akquirierter Data
/ \ Center-Standorte
= |SO 22301
Business Continuity Management = CAPEX ||ght

10 km

Frankfurt

= PCI DSS Payment Card Industry Data
Security Standard

IT’s that simple. DATAGROUP SE — Mai 2024 4



Das DATAGROUP-Produktionsmodell
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IT’s that simple.

. Markteinheiten

Zentrale
Liefereinheiten

7~ ) Neue Standorte

B roservein 3
= =%

DATAGROUP

Virtuell zentralisierte
Liefereinheiten fiir

= Effizienzgewinne /
Kostenkontrolle

= Automatisierung
= Public Cloud Integration

= Skalierbarkeit /
Wachstumsfahigkeit

Lokale Prasenz durch
Markteinheiten

= Augenhohe

= Kundennahe

= On-site-Services
= Vertriebserfolge

DATAGROUP SE — Mai 2024 5
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Starker CORBOX-Auftragseingang im angefangenen

Geschaftsjahr 2023/24

<& i

Studierendenwerk
Application Management
5 Jahre, ca. 1,25 Mio. EUR p.a.

Prozessindustrie
Onsite Support
3 Jahre, ca. 5,3 Mio. EUR p.a.

| [N U ] i [} il 1
b et T
i

> B
/2 I J vy b
» N o o
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Verteidigung

Management IT Services
3 Jahre, ca. 3,1 Mio. EUR p.a.

i M||
() l

D \'Ir‘n )

|
Tt i
IR R (

Medizin- und Pflegeprodukte
Private Cloud
5 Jahre, ca. 1,5 Mio. EUR p.a.

IT’s that simple.
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Warme- und Elektrizitiatserzeugung
Managed IT Services
5 Jahre, ca. 5,3 Mio. EUR p.a.

Automobilzulieferer
SAP
3 Jahre, ca. 1,0 Mio. EUR p.a.

DATAGROUP

= Im GJ 2023/24 bisher
CORBOX-Neukunden
mit Gesamtvolumen
von uber 18 Mio. EUR
Umsatz pro Jahr
gewonnen

DATAGROUP SE — Mai 2024
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Die CORBOX-Auftragseingange fiihren erst nach der ds

Anlaufphase zu nachhaltigem Wachstum im Kerngeschaft DATAGROUP
Anlauf Betriebsumsatz neue CORBOX-Auftrage = CORBOX-Neuauftrage
In Mio. EUR haben eine Anlaufphase
4,5 von ca. 9 Monaten
o = Danach 3-5 Jahre
el S Vertragslaufzeit fur den
2 30 Betrieb und im Durch-
s 25 schnitt 3 Verlangerungen
g 2,0 = Weiterer Umsatz-
2 15 aufwuchs bis Ende des
10 Geschaftsjahres erwartet
05 = Weiteres CORBOX-
0.0 Potenzial in der Pipeline

YD DD DDDD DD DD DD a* o qx ax qx g% qx g qx q* qX g* D D O
AR ‘L@Q‘L oral (5\‘1/ '5‘(1'&%5&%0@%@& P PRI N Q,jl/ '&(LOQ%}&%O&LQ)Q% NI PRIN N
NANGIEUI SN S R SNES SR O CRAE\ N SN PO PP WIN

CORBOX-Neuauftrage: = GJ21/22 mGJ22/23 mGJ 23/24 (ytd)

IT s that simple. DATAGROUP SE —Mai 2024 8



Hoher Abbau von Transformationsumsatzen i
iIm Geschaftsjahr 2022/23 DATAGROUP

Entwicklung Backlog Transformationsumsatze aus Altvertragen = Hoher Abbau von Transformationsumsatzen aus

In Mio. EUR Altvertragen in Hohe von ca. -38 Mio. EUR aus
110 friheren Akquisitionen im Geschaftsjahr 2022/23
99,9
100 "~ gmt71 96,6 , .. :
] = Backlog an Transformationsumsatzen deutlich
ol reduziert
80
" = |In kommenden Geschaftsjahren wieder ,normales”
” Niveau von ca. -15-20 Mio. EUR pro Jahr erwartet
50
40
30
20

10 B Abbau von Transformationsumsatzen

0

Zugang von Transformationsumsétzen

GJ20/21  GJ21/22  GJ22/23  GJ23/24  GJ24/25  GJ25/26 -
(fc)* (exp)* (exp)* *Erwarteter Verlauf ohne neue Akquisitionen

IT s that simple. DATAGROUP SE — Mai 2024 9



Geschaftsjahr 2022/23: Weiteres deutliches Wachstum im i

CORBOX-Kerngeschatft DATAGROUP
Mio. EUR Umsatzsplit = Hoher Abbau von Transformationsumsatzen in Hohe
500 4939*  3g4 93 497,8 von ca. 38 Mio. EUR aus fruheren Akquisitionen im

Geschaftsjahr 2022/23 durch organisches und
anorganisches Wachstum Uberkompensiert

LI

32,9

400

B Abbau von Transformationsumséatzen

Organisches Wachstum

300 .
GJ 21/22 GJ 22/23 Anorganisches Wachstum

*Die Vorjahreswerte wurden angepasst. Zu den

IT’s that simple. Einzelheiten siehe Geschéaftsbericht 2022/23. DATAGROUP SE — Mai 2024 10



Umsatzentwicklung 2022/23 mit stabilem Wachstum des

CORBOX-Kerngeschafts und hohem Transformationsanteil

CORBOX-Umsatze 2018/19 — 2022/23

In Mio. EUR
500

450
400
350
300
250
200
150
100

50

0
18/19

IT’s that simple.

19/20

444,7

69

20/21

493,9*

91

21/22

497,8

93

22/23

' Handel und

+ andere
: Dienstleistungen

' CORBOX-
 Umsatze

DATAGROUP

Die Umsatzentwicklung
setzt sich zusammen aus:

= +32,9 Mio. EUR organisches
Wachstum

= -38,4 Mio. EUR Abbau von
Transformationsumséatzen aus
Altvertragen

» +9,3 Mio. EUR anorganisches
Wachstum aus M&A

B CORBOX-Basisvertrage

M CORBOX-verbundene
Dienstleistungen

Andere Dienstleistungen

Handel & Sonstiges

*Die Vorjahreswerte wurden angepasst. Zu den
Einzelheiten siehe Geschaftsbericht 2022/23.

DATAGROUP SE — Mai 2024 11



Highlights Q1 2023/24

IT’s that simple.

Unternehmens-Highlights

= Starker und deutlich Uber dem Vorjahr
liegender Auftragseingang:

* 13 neue CORBOX-Kunden
= 13 Up-sellings
= 16 Vertragsverlangerungen

= Akquisition von CONPLUS im
Dez. 2023 und iT TOTAL im Jan. 2024

= \Weitere Investitionen in die Kl-
Plattform sowie die Bereiche Cloud
und Security i.H.v. 1,5 Mio. EUR

DATAGROUP

Finanz-Highlights

= Sehr starke Nachfrage nach CORBOX-
Kerngeschaft

= Auftragseingang von uber
18 Mio. EUR auf Jahresbasis
(Stand Marz 2024)

= Serviceumsatz +4,2%, Anteil
am Gesamtumsatz bei 86,6%

DATAGROUP SE — Mai 2024 12



Q1 2023/24: Sehr starker Auftragseingang, Umsatze i
planmaldig unter Vorjahr DATAGROUP

= Gesamtumsatz leicht unter Vorjahr durch Wegfall des
COVID-bedingten Sonderbooms und der
Umsatztransformation von margenschwachen

130 Vertragen
20 o g

Mio. EUR Umsatzerlose Mio. EUR EBITDA

= Dienstleistungsumsatz steigt um +4,2%, wahrend
Handelsumsatz aufgrund des Wegfalls des COVID-
bedingten Hardware-Booms (hauptsachlich digitale
Schultafeln) stark riacklaufig ist

\59"/:

19
120

0 = EBITDA-Marge bleibt stark trotz Investitionen von 1,5

Mio. € in Kl, Cloud und Sicherheit stark

= Uberproportionaler Riickgang des EBIT vs. EBITDA
insbesondere durch erhohte Abschreibungen aus
Kaufpreisallokation

110

17

100
16

= Gute operative Ergebnisentwicklung uber Vorjahr,
aber Ergebnis durch Investitionen belastet

90 15

Okt 22 - Dez 22 Okt 23-Dez 23 Okt 22- Dez 22 Okt 23 - Dez 23

IT s that simple. DATAGROUP SE — Mai 2024 13



Q1 2023/24: Ergebnis und Marge beeinflusst durch {i
Investitionen in Zukunftsthemen KiI, Cloud und Security DATAGROUP

Mio. EUR EBIT

12

-12,1%

\ 10,1

11

10

EBIT
Marge
8,4%

Okt 22 - Dez 22 Okt 23 - Dez 23

IT’s that simple.

EUR EPS

1

0,9

0,8

0,7

0,6

0,5

0,4

0,3

087  _16,4%

\ 0,73

Okt 22 - Dez 22 Okt 23 - Dez 23

= Gesamtumsatz leicht unter Vorjahr durch Wegfall des
COVID-bedingten Sonderbooms und der
Umsatztransformation von margenschwachen
Vertragen

= Dienstleistungsumsatz steigt um +4,2%, wahrend
Handelsumsatz aufgrund des Wegfalls des COVID-
bedingten Hardware-Booms (hauptsachlich digitale
Schultafeln) stark riacklaufig ist

= EBITDA-Marge bleibt stark trotz Investitionen von 1,5
Mio. € in Kl, Cloud und Sicherheit stark

= Uberproportionaler Riickgang des EBIT vs. EBITDA
insbesondere durch erhohte Abschreibungen aus
Kaufpreisallokation

= Gute operative Ergebnisentwicklung uber Vorjahr,
aber Ergebnis durch Investitionen belastet

DATAGROUP SE — Mai 2024 14



Ausgewahlte GuV-Kennzahlen Q1 2023/24 DATAGROUP
In TEUR Q1 22/23 Veriinderung
Umsatzerlése 126.207" 121.069 -4,1% = Ruckgang des
Dienstleistung und Wartung 100.582 104.790 +4,2% Materialaufwands vor
Handel 25.821" 16.423 -36,4% allem durch geringere
Andere aktivierte Eigenleistungen 449 =77 -117,2% Handelsumsatze
Veranderung der aktivierten Vertragskosten -716 -1.054 +47,3% n Anstieg des
Gesamtleistung 125.940" 119.937 -4,8% Personalaufwands
Materialaufwand / Aufwand fiir bezogene Leistungen 43.436" 34.878 -19,7% aufgrund von
Rohertrag 82.504 85.059 +3,1% Akquisitionen, Ausbau
Personalaufwand 57.720 62.885 +8,9% des Vertriebs und neuen
EBITDA 19.676 18.519 -5,9% Mitarbeitern in den
EBITA 13.427 12.135 -9,6% Zukunftsbereichen K,
EBIT 11.508 10.117 12,1% Cloud und Security
Finanzergebnis -391 i 148 + 93,7% 1) Die Rechnungslegungsvorschriften wurden im Hinblick auf die
EBT 1.117 8.969 -19,3% Agentantatgkett aus Lizenzgeschafion angepaset. Dies fihrt 2u
Periodeniiberschuss 7.233 6.047 16,4% ng:;;ﬁ.ﬂgstegfﬁm g:g:;&és;zetﬂgsdezn“gir'bfwmd
EPS (m EUR) 0,87 0,73 -1 6,4% Il'\g‘:,;tuezrii:!Il’taufwand im letzten Vergleichsquartal Q1 2022/2023

IT’s that simple.
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Ausgewahlte Bilanzkennzahlen Q1 2023/24

In TEUR 30.09.23
Geschéfts- und Firmenwert 157.025 169.206
Langfristige Verbindlichkeiten 151.789 156.929
davon Verbindlichkeiten gqgi. Kreditinstituten 65.903 65.887
davon Leasingverbindlichkeiten 33.414 30.269
davon Pensionsriickstellungen 35.884 42.880
Kurzfristige Verbindlichkeiten 166.064 187.818
davon Verbindlichkeiten gqgi. Kreditinstituten 33.748 53.770
davon Leasingverbindlichkeiten 18.565 15.924
Zahlungsmittel 21.879 37.999
Forderungen aus Lieferungen und Leistungen 57.010 56.938
Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen 13.069 14.331
Nettofinanzverschuldung 112.574 117.992
Eigenkapitalquote (in %) 31,7 30,1
Bilanzsumme 465.287 493.422

IT’s that simple.

7,8%
3,4%
0,0%
-9,4%
19,5%
13,1%
59,3%
-14,2%
73,7%
-0,1%
9,7%
4,8%

6,0%

DATAGROUP

= Anstieg des Goodwills
durch die Akquisition von
CONPLUS

= Trotz des Erwerbs von
9,6 Mio. EUR an
CONPLUS stieg die
Nettoverschuldung
lediglich um
5,4 Mio. EUR an

= Nettoverschuldung /
EBITDA = 1,59

DATAGROUP SE — Mai 2024 16



Cash Flow Q1 2023/24

Q1 23/24 Veranderung

DATAGROUP

In TEUR Q1 22/23

Cashflow aus betrieblicher Geschaftstatigkeit 17.391 12.668
Cashflow aus Investitionstatigkeit -5.041 -11.593
Cashflow aus Finanzierungstatigkeit -4.328 15.045
Liquide Mittel zum 31.12. 55.064 37.999

IT’s that simple.

-27,2%

+130,0%

-447,7%

-40,3%

Operativer Cashflow weiterhin
solide

CAPEX:
2.427 TEUR in Q1 23/24
2.747 TEUR in Q1 22/23

Abfluss von 9.597 TEUR fiur den
Erwerb von CONPLUS

Zufluss aus der Aufnahme von
Finanzverbindlichkeiten von
20.048 TEUR in Q1 23/24

DATAGROUP SE — Mai 2024 17



,19% der gesamten IT-Ausgaben
werden in neue Technologien wie

Cloud, Kl und Security flieBen.”
IDC IT Trends

DATAGROUP

,Die IT-Branche wird die
Auswirkungen der Kl-Zasur
starker zu spliren bekommen
als jede andere Branche.”
IDC IT Industry Predictions




Mit 6 Mio. EUR Investitionen in Zukunftstechnologien schaffen i
wir die Grundlage fur beschleunigtes zukunftiges Wachstum DATAGROUP

Kiinstliche Intelligenz Cyber Security Cloud Services

IT’s that simple. DATAGROUP SE — Mai 2024 19



DATAGROUP

LKl wird eine Verschiebung der von Menschen
bereitgestellten Dienstleistungen [...] auslésen.

Bis 2025 werden 40 % der Servicebereitstellung
Kl-Anteile enthalten]...].“

IDC IT Industry Predictions ’



Kunstliche Intelligenz — Mit der HIRO-Technologie A
IT-Service-Produktion in einer neuen Dimension erschlieflden DATAGROUP

. L Y

2

= HIRO basiert, mit der Kombination aus Knowledge
Graphen und Reasoning-Modell, auf modernster Kl-
Technologie, integriert in unsere souverane
CORBOX-Cloud

= HIRO kann Expert*innenwissen fur die IT-Service-
Produktion erfassen und vervielfachen

= Skalierung der Servicekapazitat unabhangig von
Fachkraftezugang und zu minimalen Grenzkosten

DATAGROUP SE — Mai 2024 21



Kinstliche Intelligenz i
IT-Automatisierung fur bisher nicht Erreichbares DATAGROUP

= HIRO ermdglicht Automatisierung von heterogenen

) und individuellen Aufgabenstellungen

Komplex,

i = Das KI-Modell wird trainiert, passende Arbeitsschritte

individuell zusammenzustellen und auszufiuhren

Orchestrierung

und
Konfiguratoren

Aufgabenstellung

Wieder- Klassische Automatisierung
kehrend,
Standard

S

Punktuell Wirksamkeit End-to-End

IT s that simple. DATAGROUP SE — Mai 2024 22



Kinstliche Intelligenz i
Hohes Potenzial im DATAGROUP-Produktionsmodell DATAGROUP

100.000 — 150.000 = Durch das Produktionsmodell, das auf zentralen Tools

adressierbare Service-Tickets pro Jahr und Plattformen basiert, besteht ein hohes Potenzial
\
= ' = Ziel: 15 % Stiickkostenreduzierung in den relevanten
Vel Services in 2-3 Jahren zusétzlich durch HIRO
Teilweise
400 FTE Unterstiitzt
adressierbares

Expert*innen-
wissen

Service-Tickets

IT s that simple. DATAGROUP SE — Mai 2024 23



Kinstliche Intelligenz i
Exponentieller Zuwachs der Automatisierung DATAGROUP

= Mehr Zeit und Aufwand fur Training des Modells,
Wissensbausteine und Schnittstellen in der

Automatisierungsfortschritt, Anlaufphase
weitere Use Cases, Kunden,
Plattformen = FUr neue Aufgabenstellungen sind zunehmend
o weniger neue Fahigkeiten erforderlich und die
o Fahigkeit der Plattform wachst exponentiell
c
= * [n der Kombination aus eigenem geistigen Eigentum
-% Marz 24 (IP) der Technologie und dem Training des Modells
£ entsteht ein wertvolles Asset
5
<

f | ! > Zeit und Aufwand fur
- = 3 * " Training des Modells,
Zeit und Aufwand Wissensbausteine und

Schnittstellen

IT s that simple. DATAGROUP SE — Mai 2024 24



DATAGROUP

Durch den Einsatz unserer Kl-Technologie HIRO
ﬂ erzielen wir wesentliche Produktivitatssteigerungen,
hbéhere Skalierungsfahigkeit und einen
entscheidenden Wettbe ’




DATAGROUP

,Wenn Sie Ihre Gefahrdung durch
Cyber Security Bedrohungen
minimieren wollen, missen Sie zu
der Minderheit von Unternehmen
gehdren, die Sicherheitsrisiken aller
Art und in allen Bereichen umfassend
und systematisch managen.*

IDC IT Security Leadership Strategies



Cyber Security {i

ist existenziell fur Unternehmen und Organisationen DATAGROUP
Auszug aus dem BSI-Lagebericht 2023 zu Ransomware: = Mit zunehmender Digitalisierung steigt Angriffsflache

sowie Abhangigkeit von sicheren IT-Systemen

23 oo 2,000/

— s . = Laut dem ,Hiscox Cyber Readiness Report 2023
chwachstellen in Software-Produkten

@ Ransomware-Angriffe auf (15 % davon kritisch) wurden im Berichtszeitraum stand Jed es funfte Unternehmen nach einem
Kommunalverwaltungen oder durchschnittlich im Monat bekannt.
kommunale Betriebe pro Monat.  Das ist ein Zuwachs von 24 %. Cyberangriff am Rand der Insolvenz

= . . I - : Qi e : : .

o 68 Eine Viertelmillion Effektive IT Slcherhel.t |st. heute eX|sten;|eIIer fgr

S SN ‘45 neue Schadprogramm-Varianten Unternehmen, Organisationen und IT-Dienstleister

: o ]\ wurden durchschnittlich an jedem Tag .
ggl?;rl]f:? auf Unternehmen = im Berichtszeitraum gefundjen. denn Je

6 ch aller Spam-Mails im 840/ aller betriigerischen E-Mails
0 Berlchtsze|t.raum waren 0 waren Phishing-E-Mails zur
Cyberangriffe: Erbeutung von Authentisierungs-

@ 34 % Erpressungsmails, = daten, meist bei Banken.
32 % Betrugsmails.

Quelle: BSI-Lagebericht 2023, Darstellung angelehnt an IT-Service.Network,
Berichtszeitraum: 1. Juni 2022 bis 30. Juni 2023

IT’s that simple. DATAGROUP SE — Mai 2024 27



Cyber Security - Steigende Anforderungen an Unternehmen i
fuhrt zu Wachstumspotenzial fur IT-Security-Services DATAGROUP

Anforderungsniveau = Heutige Security-Anforderungen konnen von vielen

»1-Lines of Defense* NIS-2-Richtline verpflichtend Kunden auf eigenen Infrastrukturen nicht mehr
ab Oktober 2024 fir ca. geleistet werden und sind Treiber fur Cloud und
Mail Gateway / Firewall 30.000 weitere Unternehmen Managed IT-Services
Proxy / Intrusion = Zunehmende regulatorische Anforderungen fiir weite

Detection & Prevention Teile der Wirtschaft zu Cyber Security verstérken

Endpoint Detection and diese Entwicklung

Response

Virenscanner / Patching

Vulnerability
Management System

Compromise Scanner

Immutable Backup

IT's that simple. DATAGROUP SE — Mai 2024 28



Cyber Security — Security Portfolio und Leistungsfahigkeit der (i
DATAGROUP wurden stark erweitert DATAGROUP

— =1
,.aﬁ\ a‘ it ~
Ry

i\

S

f} Y1 = Security Operation Kapazitat auf inzwischen 230
‘;i *&? Spezialist*innen erweitert
= Grundung der DATAGROUP Cyber Security GmbH
W als Spezialeinheit
LR ;;xz.u"
; = Starkes Partner-Netzwerk:
4
@3"& g TALOS = Exklusiver Deutschland-Partner des
) : il CISCO CRETE Programms
gf’ﬁ 4.' cisco
"" = Mitgrunder des DIRT — Deutsches
wf&ﬁ DIRTo Incident Response Teams
- e <
= Managed-Services-Partner von
: | XM Cyber einem Unternehmen
e . XM Cyber der schwarz digits Gruppe
‘e
it

IT’s that simple. - ' DATAGROUP SE — Mai 2024 29
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Cyber Security — Investitionen zeigen bereits Wirkung DATAGROUP
Umsatz Security Services Security Services Neukunden
(TEUR) 35

= Guter Zuwachs an Security-Umsatzen und
Neukunden

5.000 30
4.000 25
20 ; . .
2888 15 = Hohes Potenzial im Cross- und Upselling
. . 12 . in der CORBOX-Bestandskundenbasis
0 0 = \Volumen von Verkaufschancen mit reinem

Security-Scope deutlich gestiegen

Anteil Bestandskunden mit Verkaufschancen Security
Security Services Only (TEUR)
25% 25.000

20% 20.000

15% 15.000

10% 10.000
5% . 5.000 .
0% 0

GJ21/22 M GJ22/23 M GJ 23/24(fc)
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DATAGROUP

Mit unseren erweiterten Cyber
Security Fahigkeiten und
Kapazitaten schutzen wir unsere
Kunden und DATAGROURP vor
den steigenden Cyber Risiken.



sten auf
estellt wer




Cloud Services werden zum dominierenden Betriebsmodell DATAGROUP
Anhaltendes Wachstum des Cloud-Marktes = Die Wertschopfungstiefe und -struktur der IT-Branche
wird durch Cloud Services massiv verandert
359 8 374,5 = Die Nachfrage nach Betriebs- und Transformations-
: / services verlagert sich zu den Cloud-Technologien
/ 2441
220,3
114,5 /
I 85,9
laaS PaaS SaaS

Public Cloud Umsatze in Mrd. US$ m 2022 m2028

Quelle: Statista Market Insights 2023
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Im wachsenden Cloud-Markt wird der Bedarf {i
der Kunden differenzierter und bietet neue Chancen DATAGROUP

|

,Gartner prognostiziert,

dass bis 2027 iiber 70 %
der Unternehmen branchen-
spezifische Clouds nutzen
werden. “ i

. = Neben Hyperscaler und Private Clouds treten
souverane und branchenspezifische Cloud-Angebote

= Multi-Cloud-Strategien vermeiden Abhangigkeit
und erfullen regulatorische Anforderungen

Gartner
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Full Service Multi-Cloud Angebot fur den Mittelstand DATAGROUP

CORBOX Multi-Cloud-Orchestrierung

Private Cloud

Finance Defense CORBOX
Cloud Cloud Local

DATAGROUP
Partner Cloud

Enterprise Cloud

(5
DATAGROUP

Souverane Cloud

_|‘ STACKIT

Hyperscaler Cloud

/ A Azure aWS

IT’s that simple.

= Neue Kunden und zukunftsfahiges Portfolio durch
Kombination von Multi-Cloud-Orchestrierung mit
eigenen Cloud-Plattformen

= Cloud Transformation aus einer Hand - mit Landing
Zone Standard und End-to-End Migrationskompetenz
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IT's that fundamental.

Erfolgreiche M&A-Aktivitaten
als weitere Wachstumssaule




Systematische Vorgehensweise fur anorganisches Wachstum i
Profile attraktiver Akquisitionskandidaten DATAGROUP

= Profil #1:
Regionale Systemhauser auf dem Weg zum
IT-Service-Provider

= Profil #2:
Starkung der Expertise im CORBOX-Kerngeschaft
(inkl. Technologie- und Automatisierungskompetenz)

= Profil #3:
IT-Dienstleister im KMU-Zielkundenmarkt

= Profil #4:
Starkung der Digitalisierungskompetenz
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GJ 2023/24: Akquisition der iT TOTAL AG [
Profil: Regionale Systemhauser auf dem Weg zum IT-Service-Provider DATAGROUP

irotal

DIE SYSTEMDENKER

Ein Unternehmen der DATAGROUP

~ 11 Mio. EUR ~40
Umsatz Mitarbeitende
Ran fv}
(111} (L‘
IT-Systemhaus Rottweil,
Stuttgart

IT’s that simple.

Auf einen Blick

= |T-Systemhaus mit einem Umsatzmix aus Handel und Dienstleistungen

= Anteil an Managed Services stark wachsend

= Attraktives mittelstandisches Kundenportfolio mit Cross- und Upselling-Potenzial
= Sehr gute Kundenzugange zur Platzierung von CORBOX-Services

= Hoch qualifizierte IT-Expertise in der Belegschaft

Chancen & Ausblick
= Strategische Erweiterung der regionalen Prasenz in Baden-Wurttemberg

= Transformation zu einem Full-Service-Anbieter im CORBOX-Kerngeschaft

= Verbesserung der Profitabilitat durch Transformation zum IT-Service-Provider
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GJ 2023/24: Akquisition der conplus Gruppe [
Profil: IT-Dienstleister im KMU-Zielkundenmarkt DATAGROUP

conplus ==

EIN UNTERNEHMEN DER DATAGROUP

| =0

~ 6 Mio. EUR ~ 22
Umsatz Mitarbeitende

S (Z}

SAP Business Maonchengladbach,

One Experte Ahrensburg

IT’s that simple.

Auf einen Blick

= SAP Business One Spezialist
= Attraktives Kundenportfolio

= Hoch qualifizierte IT-Expertise in der Belegschaft

Chancen & Ausblick

= Starke Positionierung der SAP Business One Expertise

= DATAGROUP gehort deutschlandweit zu den Top 3 SAP Business One Partnern
= Cross- und Upselling zwischen der Hovermann IT Gruppe und conplus

» Gute Flachenabdeckung im Norden und Westen Deutschlands
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GJ 2023/24: Akquisition der ISC Innovative Systems Consulting® [
Profil: Regionale Systemhauser auf dem Weg zum IT-Service-Provider DATAGROUP

w
ISC | Auf einen Blick

= |SC Innovative Systems ist ein etabliertes SAP-Beratungsunternehmen fur
mittelstandische Unternehmen

= Branchenubergreifendes Leistungsspektrum aus Value Added Reselling

0 (Lizenzen), SAP-Implementierung und SAP-Individualldsungen
L ~:()
=
~ 12 Mio. EUR =50
Umsatz Mitarbeitende  Chancen & Ausblick
T = |eistungen von ISC erganzen und erweitern das CORBOX-Portfolio
‘s (j} insbesondere im Bereich SAP
SAP- Rosenheim, s Q5 - Afte i - '
B chals o Starken des SAP-Geschafts innerhalb der Gruppe und Ausbau SAP-Expertise

= Ausbau der Prasenz im suddeutschen Raum und heben von Synergien

= Starkung des Produktportfolios, der Kundenbasis und des Mitarbeiter-Know how

*Das Closing der Transaktion wird im dritten Quartal des laufenden Geschéftsjahres erwartet.,
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M&A - Historie

2006 — 2009

2006 Messerknecht (120 MA)

2006 ICP (15 MA)

2007 EGT Informationssysteme (25 MA)
2007 Hamann und Feil (20 MA)

2007 Corporate Express (20 MA)

2008 Best Computer Support (30 MA)

2008 Hanseatische Datentechnik (150 MA)

2008 bte biirotechnik eggert (10 MA)

IT’s that simple.

2010 — 2013

i 2010 Arxes (380 MA)

! 2010 Ptecs (50 MA)

{ 2011 BGS (120 MA)

: 2011 DATAGROUP IT Solutions (20 MA)
{ 2011 DATAGROUP Consuilting (10 MA)
2012 PC-Feuerwehr (10 MA)

{ 2012 Consinto (350 MA)

13.206

: neue Mitarbeitende
i seit Oktober 2006

2014 - 2017

{ 2014 Excelsis (50 MA)

i 2015 Vega (120 MA)

2016 HP Enterprise (306 MA)
i 2017 HanseCom (70 MA)

{ 2017 ikb Data (72 MA)

. 2018 — 2020

! 2018 ALMATO (40 MA)

{ 2019 UBL (70 MA)

{2019 IT-Informatik (300 MA)
2019 Mercoline (60 MA)

! 2020 Portavis (200 MA)
{2020 Cloudeteer (29 MA)

DATAGROUP

1 2021 - 2024

i 2021 dna (104 MA)

2021 URANO Informationssysteme (300 MA)
2022 Hovermann IT (55 MA)

! 2023 systemzwo (38 MA)

i 2023 conplus (22 MA)

{2024 iT TOTAL (40 MA)

{ 2024 1SC (50 MA)

MA = Mitarbeiter*innen
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DATAGROUP

IT’s that visionary.
Ausblick




Die richtigen Schwerpunkte fur eine erfolgreiche Zukunft DATAGROUP

» |[nvestitionen in Zukunftstechnologien, um zukunftiges
Wachstumspotenzial zu erschliel3en

= Organisches Wachstum im CORBOX-Kerngeschaft
durch Neukunden, Cross- und Upselling

= Abbau von Transformationsumsatzen aus fruheren

~ Akquisitionen

© = Starkung unserer Positionierung als Top Arbeitgeber
- und nachhaltiges Unternehmen

= Weiteres anorganisches Wachstum mit definierten
Schwerpunkten
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Auf einem guten Weg zur Erreichung unserer operativen i

Ziele fur das Geschaftsjahr 2023/24

Neukunden im CORBOX-Kerngeschaft
ca. 18,5 Mio. EUR Umsatz p.a.

Verlangerung bestehender
CORBOX-Kundenvertrage:

26 Vertragsverlangerungen

M&A:
Erwerb von conplus und iT TOTAL

IT’s that simple.

100%

DATAGROUP

Wachstum durch Cross- und Upselling
an CORBOX-Bestandskunden
A\ Ziel: ca. 10-15 Mio. EUR Umsatz p.a.

Neukunden im CORBOX-Kerngeschaft
A\ Ziel: ca. 10-15 Mio. EUR Umsatz p.a.

Verlangerung bestehender CORBOX-

Kundenvertrage

A\ Ziel: jahrlich 20 % des CORBOX-
Auftragsbestandes

Anorganisches Wachstum
A\ Ziel: 2-4 Neuakquisitionen pro Jahr
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Unsere Guidance fur das Geschaftsjahr 2023/24

mit Wachstum, Transformation, Zukunftsinvestitionen

Mio. EUR Umsatz Mio. EUR EBITDA
550 510-530 90
493.9* 497,8 NN 77-81
4447 = =
450 2
70 67,3
60
350
50
40
250
30
150 20
10
50 0
20/21 21/22 22/23 23/24(fc) 20/21 21/22 22/23 23/24(fc)

*Die Vorjahreswerte wurden angepasst. Zu den Einzelheiten siehe Geschaftsbericht 2022/23.

IT’s that simple.

DATAGROUP
Mio. EUR EBIT
50
43-46
NN
40
30
20
10
0
20/21 21/22 22/23 23/24(fc)
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DATAGROUP

IT's that solid.
Appendix




Ausgewahlte GuV-Kennzahlen GJ 2022/23

in TEUR GJ 2021/22
Umsatzerlse 493.950
Andere aktivierte Eigenleistungen 1.643
Veranderung der aktivierten Vertragskosten -3.580
Gesamtleistung 492.013
Materialaufwand / Aufwand fiir bezogene Leistungen 162.244
Rohertrag 329.769
Personalaufwand 233.440
EBITDA 76.459
EBITA 48.852
EBIT 41.453
Finanzergebnis -4.719
EBT 36.733
Periodenliberschuss 22.028
EPS (in EUR) 2,64

IT’s that simple.

Veranderung
497.796 -0,7%
2.153 31,1%
-4.086 14,1%
495.863 -0,7%
154.670 -8,9%
341.193 3,5%
243.640 4,4%
80.228 4,9%
52.977 8,4%
45.318 9,3%
-4.077 -13,6%
41.241 12,3%
28.265 28,3%
3,39 28,3%

DATAGROUP

Umsatz in etwa auf
Vorjahresniveau trotz

40 Mio. € negativer Effekte auf
Jahresbasis

Dienstleistungsanteil auf
hohem Niveau von 81,4%

Ergebnisverbesserung durch
Reduzierung der
Fremdleistungen und Aufbau
eigener Ressourcen

Deutlicher Anstieg des EPS
von 2,64 € auf 3,39 €

(+28,3 %) durch starkes
Ergebnis und die Ruckkehr zu
einer normalen Steuerquote
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Ausgewahlte Bilanzkennzahlen GJ 2022/23

in TEUR 30.09.2022 Veriinderung
Geschéfts- und Firmenwert 151.436 157.025 3,7%
Langfristige Verbindlichkeiten 161.479 151.789 -6,0%
davon Verbindlichkeiten gqgi. Kreditinstituten 69.225 65.903 -4,8%
davon Leasingverbindlichkeiten 34.442 33.414 -3,0%
davon Pensionsriickstellungen 36.103 35.884 -0,6%
Kurzfristige Verbindlichkeiten 194.647 166.064 -14,7%
davon Verbindlichkeiten gqgi. Kreditinstituten 9.008 33.748 274,6%
davon Leasingverbindlichkeiten 18.052 18.565 2,8%
Zahlungsmittel 47.042 21.879 -53,5%
Forderungen aus Lieferungen und Leistungen 55.148 57.010 3,4%
Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen 15.827 13.069 -17,4%
Nettofinanzverschuldung 109.302 112.574 3,0%
Eigenkapitalquote (in %) 26,4 31,7
Bilanzsumme 483.584 465.287 -3,8%

IT’s that simple.

DATAGROUP

Solide Bilanzstruktur bietet
Spielraum fur weiteres
Wachstum

Eigenkapitalquote weiter auf
31,7% verbessert

Reduktion der Bilanzsumme
durch Etablierung einer
neuen, flexibleren
Finanzierungsstruktur im
Marz 2023

Nettoverschuldung trotz
Investitionen in neue
Tochtergesellschaften und
Dividendenzahlung auf
Vorjahresniveau
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Cashflow GJ 2022/23 DATAGROUP
in TEUR GJ 2021/22 Veranderung
Cashflow aus betrieblicher Geschéftstatigkeit 70.254 46.664 -33,6% = Sehr guter Cashflow aus

laufender Geschaftstatigkeit
zeigt die Starke des
Geschaftsmodells von
DATAGROUP

Cashflow aus Investitionstéatigkeit 44778 -64.834 44,8% = CAPEX: 15.234 TEUR zum GJ-
Ende 22/23 gegenulber 8.810
TEUR zum GJ-Ende 21/22

= 50.930 TEUR Earn-Out-
Zahlungen und Abfluss fur
Akquisitionen
Cashflow aus Finanzierungstatigkeit -22.525 -6.993 -69,0% = Auszahlungen fur Finance
Leases als Leasingnehmer
15.421 TEUR zum Q4 22/23
nach 12.789 zum Q4 21/22

= Aufnahme von
Schuldscheindarlehen 30.000
TEUR, Ruckfuhrung
von Schuldscheindarlehen
TEUR 9.000

Veranderung der liquiden Mittel 2.950 -25.163 -953,0%
Liquide Mittel zum 30.09. 47.042 21.879 -53,5%
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Finanzkalender 2024

IT’s that simple.

15.01.2024
25.01.2024
07.02.2024
20.02.2024
14.03.2024
22.04.2024
23.04.2024

13.-15.05.2024

23.05.2024
20.08.2024
23.09.2024
24.09.2024
21.11.2024

25.-27.11.2024

DATAGROUP

Oddo Forum, Lyon

Warburg, Klein Aber Fein, Frankfurt

Hamburger Investorentage, Hamburg
Veroffentlichung Zahlen zum ersten Quartal 2023/24
Ordentliche Hauptversammlung, Pliezhausen

Metzler Small Cap Days, Frankfurt/Main

Quirin Champions Konferenz, Frankfurt/Main
Frihjahrskonferenz, Frankfurt/Main

Veroffentlichung Zahlen zum zweiten Quartal 2023/24
Veroffentlichung Zahlen zum dritten Quartal 2023/24
Berenberg Goldman Sachs, Minchen

Baader Investment Conference, Minchen
Veroffentlichung der vorlaufigen Zahlen fir das Geschaftsjahr 2023/24
Eigenkapitalforum 2024

DATAGROUP SE — Mai 2024 51



Kontakt

IT’s that simple.

Anke Banaschewski
Investor Relations

M +49 177 41 80 747
anke.banaschewski@datagroup.de

DATAGROUP SE
Wilhelm-Schickard-Stralte 7
72124 Pliezhausen, Germany
datagroup.de

DATAGROUP
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Disclaimer DATAGROUP

This presentation has been produced by DATAGROUP SE with the sole purpose of providing decision support for the recipient.
This presentation is no prospectus and in no way is intended to be an offer or solicitation to purchase or subscribe to corporate shares or other securities.

This presentation has been produced to the best of our knowledge. However, DATAGROUP assumes no responsibility for the correctness and completion of the
statements explicitly or implicitly made in this presentation. This also applies to any other written or oral statement, which was made to the interested recipient or her/his
consultants. Any liability is expressly excluded.

This presentation contains statements, estimates and projections related to the expected future development. They are based on different assumptions made by the
management of DATAGROUP SE in relation to the expected results and may prove to be true or false depending on the actual development. We assume no liability for the
correctness of these statements. The statements made in this presentation represent only a selection and are therefore not exhaustive. Extensions, modifications or

adjustments are explicitly subject to change. DATAGROUP SE assumes no liability for the correctness of figures and estimates taken from publicly accessible sources that
have been explicitly marked.

This presentation is confidential and may not be redistributed in whole or in part to third parties.

Under no circumstances should employees, representatives, agents, consultants, customers or suppliers of DATAGROUP SE be contacted without prior agreement.
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